
  

 

Boost commercial 
 

 

 

 

 

 

 

 Cibler et trouver vos clients, 

 Définir vos tarifs et votre catalogue de prestations, 

 Développer son argumentaire de vente, 

 Créer et/ou développer vos réseaux sociaux, 

 Optimiser votre référencement sur internet, 

 Découvrir et prendre en main des outils de communication en 

ligne : canvas, capcut… 

                          

Mobilisation d’un coach pour créer vos outils, 

développer votre communication digitale  

et réussir votre prospection clients 

 


